Silabo de Gerencia de Importaciones

I. Datos generales

Cadigo ASUC 00967
Cardcter Obligatorio
Créditos 3

Periodo académico 2022

Prerrequisito

Costos y Cotizaciones Internacionales

Horas

Tedricas:

2

Practicas:

Il. Sumilla de la asignatura

La asignatura corresponde al drea de estudios de especialidad, es de naturaleza tedrico-prdctica

y tiene por propdsito desarrollar en el estudiante la capacidad de conocer y formular estrategias

de importacion para satisfacer necesidades locales en todos los dmbitos.

La asignatura contiene: identificaciéon de oportunidades de importacion, organizacion de drea de

importaciones, gestion comercial de importaciones, normatividad legal de las importaciones en el

PerU, normas de origen y restricciones para la importacién, operatividad aduanera y de transporte

en las importaciones, costos de la importaciones, valoracion de mercancias, andlisis de los costos

portuarios y aeroportuarios de las importaciones, impuestos a la importacién, benéficos y derechos

de las importaciones.

lll. Resultado de aprendizaje de la asignatura

Al finalizar la asignatura, el estudiante serd capaz de gestionar operaciones de importacién desde

el punto de vista normativo, operativo, logistico y aduanero contribuyendo asi a la maximizacion de

oportunidades comerciales para las empresas peruanas en forma eficiente.
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IV. Organizaciéon de aprendizajes

Unidad | )
La gestién de importaciones y la identificacién de Duracién s
oportunidades en horas

Al finalizar la unidad, el estudiante serd capaz de identificar
Resultado de ) ) » B ] S )
aprendizaje de la | OPorfunidades de importacion utilizando herramientas de inteligencia

unidad comercial generando negocios rentables para las empresas.

Conocimientos Habilidades Actitudes
v Internacionalizacién de  las

empresas importadoras. Vision

estratégica v Determina la importancia de
v Organizacién  del drea de la actividad importadora
importaciones. La cultura para el pais.

organizacional de la empresa | v Organiza el  drea  de | v Valora la vision estratégica
importadora importaciones de la de las empresas
v'Uso de Trademap v Siicex para la empresa. importadoras.

bUsqueda de oportunidades de | v Utiliza las herramientas de

importacion inteligencia  comercial e
v'Uso de Euromonitor y Veritrade identifica oportunidades de
para la buUsqueda de negocio.

oportunidades de importacion.

Sectores prioritarios en el Pery

Instrumento de

. e Prueba mixta
evaluacion

Basica:

e Bowersox, D. (2007). Administracién y Logistica en la cadena de suministro.
(19 ed.). México: Mc Graw Hill.

e O'Sullivan, A.y Sheffrin, S. (2003). Economics: Principles and Tools. (39 ed.). s.l.:
Prentice Hall.

e Serantes, P. (2011). Financiacién de importaciones intermedias, Comprar
bien para exportar mejor. Espana: Icex Exportaciones e Importaciones.

Bibliografia Malca, O. (2008). Comercio Internacional. Pery: Universidad del Pacifico.

(bdsicay  Sandoval, L. La Logistica de Importacion. (19 ed.). Lima: Sunat.

complementaria)

Complementaria:

e Capunay, M. (2017). Manual Autoformativo de Inteligencia de Mercados
Internacionales (Versidon e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Capunay, M. (2016). Manual Autoformativo de Comercio Exterior vy
Aduanas (Versidon e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Radebaugh, L., Daniels, J, Sullivan, D. (2013). Negocios Internacionales.
Ambientes y operaciones. (14° ed.). México D.F.: Pearson Educacion.

Recursos
educativos e hitp://virtual.ucontinental.edu.pe
O e http://repositorio.continental.edu.pe/
digitales

vcontinental.edu.pe


http://virtual.ucontinental.edu.pe/
http://repositorio.continental.edu.pe/

Unidad Il
Duraciéon

La gestion negociadora y comercial de las importaciones on horas 16

Al finalizar la unidad, el estudiante serd capaz de disenar estrategias y tacticas
Resultado de

. . de negociacién comercial que le permitan celebrar fransacciones exitosas,
aprendizaje de la

vnidad eficientes y rentables con proveedores extranjeros.
Conocimientos Habilidades Actitudes
v Lla gestion  negociadora vy | v Examina los  estilos de
comercial con proveedores negociacion de los
extranjeros. Diseno de principales paises
estrategias y tdcticas proveedores del PerU. v’ Respeta los estilos de

v Los estilos de negociacién con | v Disefa la contraoferta y la negociacion derivados de

proveedores exfranjeros orden de compra la cultura de los
v La cotizaciéon, la contraoferta y asegurando asi una proveedores extranjeros.

la orden de compra y cierre del negociacion exitosa.

contrato v Organiza la gestion
v La gestidbn documentaria en las documentaria en las

importaciones importaciones.

Instrumento de
e Prueba de desarrollo

evaluacion
Basica:
e Bowersox, D. (2007). Administracién y Logistica en la cadena de suministro.
(19 ed.). México: Mc Graw Hill.
e O'Sullivan, A.y Sheffrin, S. (2003). Economics: Principles and Tools. (39 ed.). s.l.:
Prentice Hall.
e Serantes, P. (2011). Financiacién de importaciones intermedias, Comprar
bien para exportar mejor. Espana: Icex Exportaciones e Importaciones.
Bibliografia ¢ Malca, O. (2008). Comercio Internacional. Perd: Universidad del Pacifico.
(bdsicay  Sandoval, L. La Logistica de Importacion. (19 ed.). Lima: Sunat.

complementaria)
Complementaria:

e Capunay, M. (2017). Manual Autoformativo de Inteligencia de Mercados
Internacionales (Versidon e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Capunay, M. (2016). Manual Autoformativo de Comercio Exterior vy
Aduanas (Versidon e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Radebaugh, L., Daniels, J, Sullivan, D. (2013). Negocios Internacionales.
Ambientes y operaciones. (14° ed.). México D.F.: Pearson Educacion.

Recursos
educativos e hitp://virtual.ucontinental.edu.pe
O e http://repositorio.continental.edu.pe/
digitales
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Unidad Il
La gestion logistica y aduanera en las importaciones

Duraciéon
en horas

16

Resultado de
aprendizaje de la
unidad

rentables para la empresa.

Al finalizar la unidad, el estudiante serd capaz de gestionar eficientemente la

gestion logistica y aduanera de las importaciones generando negocios

Conocimientos

Habilidades

Actitudes

v La gestion negociadora con las
navieras, aerolineas o agentes de
carga. Fletes FCL y LCL. La
contratacién de la pdliza de seguros.
Coberturas. La contratacién del
medio de pago. Uso de matrices

v La gestidon logistica y portuaria en los
almacenes aduaneros, DPWorld vy
agentes maritimos

v'Nociones sobre clasificacién
arancelaria y valoracion aduanera
de mercancias. Utilidad. Las
importaciones restringidas. La VUCE.
Importaciones con beneficios
arancelarios. Los criterios de origen y
los certificados de origen

v Los regimenes aduaneros de ingreso:
importacion  para el consumo;
admisiéon temporal para
reexportacién en el mismo estado;
reimportacién en el mismo estado;

depdsito,  frdnsito,  transbordo  y
reembarque. Procedimiento y
utilidad

v Calcular el flete maritimo y aéreo
internacional full o consolidado.

v Determinar la base imponible de
las mercancias a importar para
efectuar una correcta liquidacion
de tributos y evitar multas.

v’ Diferenciar el procedimiento y la
utlidad de los  regimenes

aduaneros de ingreso para la

empresa importadora.

v Valora el esfuerzo
que redliza la

empresa

importadora y su

contribucién  al

desarrollo y
crecimiento
econdmico del
pais.

Instrumento de e Prueba mixia

evaluacion
Basica:
e Bowersox, D. (2007). Administracién y Logistica en la cadena de suministro.
(19 ed.). México: Mc Graw Hill.
e O'Sullivan, A.y Sheffrin, S. (2003). Economics: Principles and Tools. (3 ed.). s.l.:
Prentice Hall.
e Serantes, P. (2011). Financiacion de importaciones intermedias, Comprar
bien para exportar mejor. Espana: Icex Exportaciones e Importaciones.
Bibliografia ¢ Malca, O. (2008). Comercio Internacional. PerG: Universidad del Pacifico.
(bdsicay  Sandoval, L. La Logistica de Importacion. (19 ed.). Lima: Sunat.

complementaria)

Complementaria:

e Capunay, M. (2017). Manual Autoformativo de Inteligencia de Mercados
Internacionales (Versién e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.
Manual Autoformativo de Comercio Exterior vy

Aduanas (Versidn e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.
e Radebaugh, L., Daniels, J, Sullivan, D. (2013). Negocios Internacionales.
Ambientes y operaciones. (14° ed.). México D.F.: Pearson Educacion.

e Capunay, M. (2016).

R r
edi(éf]’rsis:)s o hitp://repositorio.continental.edu.pe/
digitales e http://www.librosperuanos.com/autores/autor/4051/Zagal-Pastor-Roberto
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Unidad IV B
La gestidon de costos y fijacion de precios de venta de productos DWEC'O” 16
importados en horas

Resultado de
aprendizaje de la
unidad

Al finalizar la unidad, el estudiante serd capaz de calcular correctamente los
costos de importaciéon para fijar precios competitivos en la venta en el

mercado local de sus productos importados.

Conocimientos Habilidades Actitudes
v La liguidacién de los tributos de
importacion.  Pago por la
percepcion del IGV. Cdlculo N o
v’ Identifica los costos logisticos
v Los costos en los almacenes y ]
. y aduaneros en operaciones
depdsitos aduaneros. La ) B
B de importacion. )
contratacidn del agente de v Respeta la competencia

aduana y el flete interno. Los
costos en DDP
v La fijacién del precio de venta
local de los

en el mercado

productos importados.
Procedimiento

v'El marketing mix en la venta de
los productos importados.

Estrategias

v Determina el precio de venta
en el mercado local de los
productos importados.

v Disena e implementa las

estrategias del marketing mix

para la venta exitosa de

productos importados.

existente entre los
importadores y estos con

los productores nacionales.

Instrumento de
evaluacion

e Prueba de desarrollo

Bdsica:

complementaria)

e Bowersox, D. (2007). Administracién y Logistica en la cadena de suministro.
(19 ed.). México: Mc Graw Hill.

e O’'Sullivan, A. y Sheffrin, S. (2003). Economics: Principles and Tools. (3° ed.).

s.l.: Prentice Hall.

Serantes, P. (2011). Financiaciéon de importaciones intermedias, Comprar

bien para exportar mejor. Espana: Icex Exportaciones e Importaciones.

Bibliografia * Malca, O. (2008). Comercio Internacional. Perd: Universidad del Pacifico.

(bdsicay e Sandoval, L. La Logistica de Importacion. (1¢ ed.). Lima: Sunat.

Complementaria:

e Capunay, M. (2017). Manual Autoformativo de Inteligencia de Mercados
Internacionales (Versidn e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Capunay, M. (2016). Manual Autoformativo de Comercio Exterior y
Aduanas (Versidn e-book). (1° ed.). Lima: Universidad Continental.

e Radebaugh, L., Daniels, J, Sullivan, D. (2013). Negocios Internacionales.
Ambientes y operaciones. (14° ed.). México D.F.: Pearson Educacién.

Recursos e https://books.google.com.pe/
educativos e hitp://www.academia.edu/36077147/Comercio_y Marketing Internaci
digitales onal
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V. Metodologia

La metodologia a utilizar para el desarrollo de la asignatura es interactiva y colaborativa y

se basa en la aplicacién del método de casos, discusidn de lecturas y exposiciones a cargo

del docente.

Se promueve la participacion permanente del estudiante en el marco de las exposiciones

del docente mediante la formulacion de preguntas y en el planteamiento de las soluciones

a los casos planteados en clases.

VI. Evaluacién

Rubros Comprende Instrumentos Peso
Evaluacién de Prerrequisitos o
entrada conocimientos de la Prueba objetiva Requisito
asignatura
c idado | Unidad | Prueba mixta
onsolidado -
Unidad I Prueba de desarrollo 20%
Evalt..lauon Unidad Tyl Prueba de desarrollo 20%
parcial
Unidad il Prueba mixta
Consolidado 2 - 20%
Unidad IV Prueba de desarrollo °
Evaluacién final Todas las unidades Prueba mixta 40%
Evaluacién Todas las unidades )
. . Prueba mixta
sustitutoria (*)
(*) Reemplaza la nota mds baja obtenida en los rubros anteriores
Férmula para obtener el promedio:
PF = C1 (20%) + EP (20%) + C2 (20%) + EF (40%)
2022
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