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CALENDARIZACION DE CONTENIDOS

Modalidad Presencial

Asignatura de: Incubacion Empresarial Il

Resultado de Aprendizaje de la Asignatura: Al finalizar la asignatura, el estudiante
serd capaz de gestionar una empresa con liderazgo y mentalidad
emprendedora utilizando los indicadores apropiados para ingresar y
crecer en el mercado asi como para escalar y replicar su

emprendimiento.

. o 5 Tipo de sesion Lugar
Unidad LI EE 9 ED A:prendlzcue e Semana N Fl,e WFED Conocimientos de
la unidad Sesion | horas e
aprendizaje
IMPLEMENTACION DEL EMPRENDIMIENTO Presentacion del curso: L
1 . . . L Tedrico -
1 2 Silabo, cronograma de exdmenes, aula virtual, pagina web del Practico Aula
semana centfro de emprendimiento, nivelacion de expectativas.
2 Modelo de negocios: Business Model Canvas. Casos, ejemplos. Tedrico Aula
Al finalizar la unidad, el Tedrico -
estudiante serd capaz de 2 2 Cuadro de inversiones. Costos, gastos, inversiones. Practico Aula
poner en.m.orcho un semana 2 ] ] . ., - Tedrico -
| emprendimiento con una 4 Flujo de caqja. Punto de equilibrio. Interpretacion y utilidad. Casos. Prachico Aula
empresa formalizada
previa definicion de las 5 2 Plan de implementacién. Definicion, estructura. Practico Aula
inversiones y capital de 8 i E— — _
trabajo con semana 6 2 | Empresa por implementar: Definicion, descripcion, andlisis de los Préctico Aula
financiamiento. competidores, segmentacion, demanda, ciclo de vida estratégico.
4 7 2 Presentacion del plan de implementacién Prdctico Aula
semana 8 2 Presen'Toqo,n del plor) dg [mplemen‘roaon. Procgso de ' Practico AUIG
formalizacién y constitucion de empresa en equipos de trabajo.
Al finalizar la unidad, el 5 ? 2 Presentacion de los avances de la constitucién de la empresa L?gg:igo_ Aula
.es.“.’d'gm.e sera COpoz.qe semana 2 . . Tedrico - Ambiente
iniciar la implementacion 10 Plan de ventas y estrategias de marketing o o
Practico Externo
de un plan de ventas —
- 11 . L. Tedrico -
para su emprendimiento 2 Presentacion de los avances de la constitucion de la empresa. Practico Aula
con un equipo de trabajo 6 P facidn d o fluio d 3 indicad o d
utilizando estrategias de semana 5 resentacion de presupuesto, flujo de caja, indicadores, punto de Tedrico -
- 12 equilibrio y cronograma de actividades para implementar plan de - . Aula
[l marketing. Practico
ventas. Metas.
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13 - . . Tedrico - Ambiente
7 Puesta en marcha e inicio de las operaciones comerciales P
Prdctico Externo
semana - -
S ) ) Tedrico - Ambiente
14 Puesta en marcha e inicio de las operaciones comerciales P
Prdctico Externo
15 Tedrico - AUlG
8 Evaluacién Parcial: Exposicion de propuesta de plan de ventas y estrategia Prdctico
semana 16 de marketing con el ciclo de vida de la empresa para dos meses Tedrico - AUlG
Préctico
| | | 17 Registros contables y obligaciones tributarias Te,orlc.o ) Aula
9 Prdctico
semana . L . . Srico -
Al finalizar la unidad, el 18 Registros contables y obligaciones tributarias L?éogﬁco Aula
estudiante serd capaz de Teor
. - . . . eorico -
registrar las operaciones 19 Monitoreo contable y tributario - . Aula
comerciales en los libros 10 Practico
. semana ) . ) érico -
contables y cumplir con 20 Monitoreo contable y tributario ITD?CHCTICO Aula
la responsabilidad Monit del d f tas. Estrategias d tacié Tedrico -
tributaria. 21 onitoreo de logro de metas en ventas. Estrategias de captacion y oric Aula
1 crecimiento. Practico
semanda 2 Monitoreo de logro de metas en ventas. Estrategias de captaciony Tedrico - Aula
crecimiento. Préctico
- . . Tedrico -
12 23 Exploracion de nuevos mercados en el enforno local, regional y nacional. Practico Aula
semana Teori
24 Identificacién de oportunidades. e,onc.o . Aula
Prdctico
Presentacién de propuestas de crecimiento en otros mercados. Te,orlc.o ) Aula
13 25 Practico
Al finalizar la unidad, el semana ” b tacion d tas d ient ; q Tedrico - AUl
estudiante serd capaz de resentacion de propuestas de crecimiento en otros mercados. Préctico ula
explorar nuevos Tedrico - Ambiente
|V mercados para crecer, 14 27 Monitoreo de logro de metas en ventas. Estrategias de captacion y Prdctico Externo
escalar y replicar el semana 08 crecimiento. Tedrico - Ambiente
emprendimiento.. Practico Externo
Tedrico - AUIG
15 29 Preparacién de informe final sobre el logro de metas de la puesta en Prdctico
semana marcha de la empresa. Tedrico -
30 <o Aula
Practico
16 Evaluacién Final: Exposicion del informe final de la puesta en marcha de la Teclarlc%o ) Campo UC
semana 31 em Prdctico
presa
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2 Tedrico - Campo UC
32 Prdctico
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